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LL  "PRIX RLMURNERATEUR"®

A. Emmanuvel (¥) Juin 1978

AVART-PROPOS

En présence de corteins aspects dramatiques de 1'¢écart de ni-
veau de développement entre les peuples, la question de savoir
si les facteurs historigues gqui déterminent ces niveaux sonti

internes ou externes a fini par se poser,

Sommairement parlant, la production de richesses est fonction
de la quantité d'outils et de matiére grise dont les bras de 1°'
homme sont "assistés"™ dans le travail productif. Or, nous nais-
sons tous nus et incultes, Nous passons par ailleurs tous par
Un dge de la pierre. Comment se fait-il alors que, dans un mon-
de qui est un, on se retrouve un Jjour avec un revenu, les uns
de 6000, les autres de 100 dollars par an, avec une espérance
de vie & la naissance, les uns de 70, les autres de 50 ans,

avec une alphabétisation, les uns & 100, les auvtres & 25%7

Pour expliquer un tel clivage on ne psut guére imaginer que
trois scénatrios retrospectifs: a) ce gque Boulding appelle
"histoire culturelle différentielle", b) les effets cumulés
d'un environnement géo-climatique de qualité inégale, et

c) des régles du jeu propres a différencier le monde en un
Nord et un Sud qui se conditionnent et se perpétuent 1'un

1tautre,

La premiére hypothése n'a pas nécessairement un caractére ra-
ciste. Aprés tout, le comportement de la fourmi n'a rien dt'in-
trinscquement héroique et celui de la cigale rien de méprisa-
ble sur le plan des valeurs humaines fondamentales. Le seul en-
nui c'est que 1'homme "développé"™ dr'aujourd'hui, de vertu moyen-
ne, ne se contente pas d’héritér les richesses thésaurisédes

par des ancétres supérieurement prévoyants, ce qui serait, selon
certains critéres, acceptable, mais il continue de s'enrichir,

en retirant du produit mondial d'aujourd'hui dix ou wvingt fois

(*) Professeur associé a 1'Université de Paris I.
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plus gque son colliégue "sous-développd¢®, dlune vertu moyenne
comparable, alors que l'un et l'auire ne psuvent mettre dans
le creuset de cettie production mondiale gue le méme input:

un certain nombre d'heures de leur temps. Une telle conséaquen-
ce du "péché originel" serait inacceptable selon guelgue cri-

tére que ce soit. (1)

Dane le cadre de la deuxiéms hypotheése les choses sont encore
plus claires., Quelqu'un devait habiter ces régions déshéritées
puisgue leur produit s'est avéré nécessaire a 1'humanité. L'hu-

manité doit donc en faire son affaire.

Quant & la troisiéme, elle conduit directement a la conclusion

que ce qui est en cause est bien l'ordre international existant.

Par consdéquent, en dshors de toute position normative et en so
plagant autant gue possible & un point de vue extérieur aux deux
zones, force est de constater que ce dont il s'agit n'est ni un
.probléme technique ni une aide bénévole, mais un contentieux
dont 1l'existence a été reconnue ~ du moins tacitement - par tou-
tes les parties, si importantes que soient par ailleurs leurs
divergences sur le fond, Cette sorte de récevabilité de principe
est clairement établie au fil des quatre sessions de la CNUCED

de 1964 a 1976. -

Ceci étant acquis, il nous reste, au point de vue olu nous nous
sommes placés, d'analyser les termes réels et la portés des dif-

férents points de ce contentieux.

ILLa distribution internationale du revenu.

Le seul véhicule pour un transfert unilatéral de richesses

(#) Si 1'on tient généralement les Allemands d'aujourd'hui pour
innocents des agissements de ceux de leurs parents qui ont fait
passer par les fours six millions d'hommes, on peut difficilement
tenir les Africains d'aujourd'hui pour responsable{ du fait que
leurs arriére-grands-péres ont quelque peu négligé 1l'accumulation,
si tant est qu'a la base de leur sous-développement actuel se
trouve une prodigalité excessive antérieure, ce qui ntest pas
trés visible dans l'histoire de ce continent,
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d'un pays & 1'suire c'est un ddésdéguilibre do Jeur balance
commerciale, qu'il soit formel, clest-a-dire comptabilisé
comme une non-€quivalence des volumes en termes de pPrix cou-
rants, ou informel, clest-i-dire dissimulé & l1'intérieur de
la structure méme de ces prix courants commé une non-équiva-

lence de leurs ¢léments, Les flux financiers de tous genres,

- s'ils ne sont pas de simples jeux dfé¢criture s'annulant réci-

proguement , constituent ou le reflet en creux du déséqui-

libre commercial formel, ou le moyen d'y parvenir,

Or, a l'encontre de ce qui se passait avec les partenaires de

la Grande Bretagne =zvzrit la premieére guerre mondiale (et qui
faisait de ce pays un pays-rentier), dans la période contempo-
raine, les exportations du Tiers Monde vers les pays déveloﬂés,
évgluées aux prix mondiaux existants, non seulement n'lexceédent
pas At importations, ¢évaluées sur la méme base, mais elles en

sont inférieures. (2)

Cela signifie gque, formellement, il y a bien un certain trans-

fert unilatéral mais il est dans 1l'autre sens, du Nord au Sud.
Bien entendu ce déficit plus ou moins la somme algébrique'des
opérations financiéres publiques et privées, aboutit a un accrois-
sement de l'endettement. Mais si la période considérée est assez
longue, les effets négatifs de cet endettement sont déja comptés
dans les opérations financieéeres couréntes au titre du service

de la dette, D'autre part, dans la période récente, ou le rythms
de 1l'endettement s'est fortement accéléré, ce dernier ne semble -

pour autant dépasser la somme: déficit commercial + mccroissement

(2) Le déficit n*était pas trés important jusgu'en 1972: envi-
Tron h,5 % des importations, & peine le double de ce gue représen=-
te le déficit - moyen provenant de 1l'évaluation FOB des expor-
tations et CIF des impbrtations. A partir de 1972-1973, le rele-
vement du prix du pétrole a renvefsé la situation. Mais si nous
excluons les pays de 1'OPEC, le déficit des autres a eu une pro-
gression galopante: '

En milliards de dollars U.S.A. 1972 1973 A974 1975

Importations FOB,en provenance
des seuls pays dévelbdppés 31,8 57,4 84,7 90,8

Exportations FOB, & destination

des mémes pays 32,5 L8.- 68,6 65.-

(Annuaire Statistique des N.U. 1976)
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des réserves moncltaires, Cela signifie que les opérations

financiéres, privées et publiques, se compensent mituellement, (5]

I1 s'ensuit gue si, malgré cet exces des importations, on pré-
tend qu'il y a un iransfert net de valeurs réelles dans 1'au-
ire sens, du Sud aun Nord, celui-ci ne peut 8&tre gu'tinformel,

. . . .. ces
ayant trait au mode d’eva]q;xjon de "valeurs réelles,

Mutatis mutandis, si, en tout €tat de cause, l'on décide un
jour de procéder & un redressement de la situation au moyven
d'un transfert unilatéral opposé, donc en faveur du Tiers Mon-

de, ce transfert ne pourra étre matérialisé que sous la forme

finale de marchandises additionnelles traversant les fréntiéres
des Etats intéressés, Comme d'autre part ni les balances ni les
dettes ne peuvent &tre alourdies 2 1'infini, le seul véhicule
possible de ces marchandises, c'est, encore iine fois, une modi-
fication des termes de 51'échange. (h) Cl'est pourguoi les prix
unitaires constituent aujourd'hui le point crucial du conten-

i

(3} Comme le dit Bill Warren ("Myths of Underdevelopment"),NLR,
N°81, il ne faut pas confondre une dette avec un probléme

de dette. L'encours total des dettes publique et pPrivée des pays

sous-développés (OPEC et Purope méridionale exclus) est passée de

40 milliards de dollars en 1968 & 125 en 1975, mais en dollars

constants 1975, 1f'évolution a étd: .

1968 1972 1975
90 122 125

Rapportée aux exportations, la dette cumilée fait preuve d'une
"remarquable constance intertemporelle:

1968 1971 197h 1975

Equivalent mois-exportations 15 19 13 15

L'image n'test pas mussi noire qu'on le dit, Comme 1le constate,
d'autre part, M.B.Brown (The Economics of Imperialism, Londres
1974), 1es Etats-Unis, le Canada avaient de lourds coupons a
payer & l'Angleterre mu 19e siécle, et 1'Australie devait y
consacrer le tiers de ses recettes d'exportation (contre 17,4
pour les pays sous-développés, non pétroliers, aujourd'hui),
Cela ne les a pas emp8chés tous les trois de se développer &
un rythme tel que pour dépassar l1'Angleterrs, .

(i) cette alternative donne un sens au mot d'ordre "trade not

aid", Pourtant certains délégués de prays développés a 1la
CNUCED II (New Delhi 1968) n'ont pas hésité de déclarer que
relévement du prix = don pur. ‘ '



tieux Nord-Sud,.

I.La formation du prix international et la rémundération de

1n

Four 1a théorie économique dominante le probliéme que nous sou-
levons ci-haut n'existe tout simplement pas. Les prix des biens
finals sont engendrés objectivement par les forces du march¢,
notamment les élasticités réciproques de la demande, refldéiant
les préférences des consommateurs., Ces prix, & leur tour, dé-
terminent vers 1'amont les rémuné;ations des facteurs compte
tenu de leurs raretés relatives et des conditions techniques

de la production., Comme ces rémunérations constituent les ter-
mes mémes de la distribution du revenu, il se trouve finalementi

que le marché¢ impartial dccorde & chacyn son dd.

Pour les néo-classkques, un prix "normal" par rapport auquel
1'échange effectif pourrait éire estimé égal ou inégal, ou
une exploitation d'autrui a travers des tdrmes de 1'échange
concurrentiels sont des propositions inintelligibles. Etant
donné par ailleurs que les gofits et les besoins des cbhnsomma-
teurs constituent 1'étalon méme de 1'optimum de Pareto, I1 en
résulterait que le choix déterminé dans le cadre internatio-
nal est optimal., La "main invisible" assure &a-ltefifort-humazin

la maximisation du rendement.

Faisons abstraction de toute autre objection contre 1la théorie
néo-classique et concédons que, dans le cadre de ses hypotheéses,
4 savoir d'un flottement des prix des facteurs se}lon leurs ra-
retés relatives et aussi libre gue celui des prix des biens fi-
nals, ce seront ces derniers qui détermineront les revenus de

leurs producteurs et non 1l'inverse,

Mais la mécanique n8o-classique se grippe dés que l'un ou 1
autre des prix des facteurs deviennent rigides par suite d'une
intervention extra-économique quelconque dans la distribution
nationale du revenu et de leur immobilité internationale, c?

est-a-dire dés que ces prix deviennent en queléue sorte des



pri» Ypolitigues" reflétant & chague moment et dans chaque
pays le rapport de force des classes ou groupes sociaux anta-

goniques et ¢iant ainsi donnés avant les prix relatifs des pro-

duits finals. Ce sont alors les revenus des producteurs qui,

en devenant aussi contraignants que les conditions techniques
de la production, déterminent (parfaitement) les prix relastifs
des biens., Comme 1l n'y a gu'un seul jeu de ces prix qui soit
compatible avec les possibilités techniques et la répartition

données, toute référence a la demande devient superfétatoire.

Dans le monde réel, le facteur "discriminant" le plus impor-
tant clest le salaire et c'est pourquoi les théorémes princi-
paux de 1'Echange Inégal sont formulés en termes de salaires.
Néanmoins, théoriquement, ils peuvent &tre formulés en termes
de n'importe quel facteur dont la rémunération est exogeéne sur
le plan national et "discriminante" sur le plan international,

tels que, par exemple, la roente ou les impdts indirects,

Un paralléle peut &étre établi avec la pratigue du monopole d!
embauche (closed-shop) & 1'intérieur de la nation. Trés fré-
quente aux Etats-Uhis, cette prafique est plutdt rare sur le
continent européden. Elle ne se rencontre généralement que chez
les typographeg ethuelquefcis chez les dockers, Il est clair
que les sursalaires ainsi obtenus, ce ne sont pas les patrons
de ces branches gqui les payent, puisque leurs profits sont su-
jets a péréguation concurreﬁtielle, au moins a 1'échelle natio-
nale. Ce sont les travailleurs des autres branches, dans la mec-
sure ou ils consomment les produits des premiéres.(C'est pour-
gquoi les syndicats ouvriers européens n'ont jamais assumé ou-
vertement et inconditionnellement ces pratiques.) Dans les con-~
ditions d'immobilité du facteur travail. sur le plan interna-
tional et de mobilité du facteur capital, l'ensemble des bran-
ches installées dans les pavs & hauts salaires fonctionne com-

me un "closed-shop" & 1'échelle mondiale,

I1 en résulte qu'aexiger d'avoir du pétrole ou du cacao aux

prix découlant "objectivement" de la confréntation de 1'offre



6l de la demande sur le marché mondial, ctest en rdéalité vou-
lJoir profiter du sous-développement (et de la faiblesse subsc-
quente de 1'organisation revendicative des facteurs) chez ses
fournisseurs. On ne peut s'attendre & ce gque les pays sous~-ddé-
veloppés respectent un prix dont la seule norme est leur pro-

s
re pauvreteé,

Quel esi dans ces conditions le prix normal? C'est le prix

qui se formerait sur une base concurrentielle si & cbté du mar-
ché des marchandises il existait un marché des fact?urs aussi
fluide gue le premier. A défaut dfun tel marché, ctest le prix
théorique qui permettrait de rémunérer aux mlmes:taux tous les
facteurs utilisés de part et d'autre pour produire les marchan-
dises échangées. En termes plus techniques, c'est le prix au-
quel les termes factoriels doubles de 1'échange sont égaux 2

1'unité: 2 -

qm
Cette norme est déja implicite dans les débats Nord-Sud depuis
que le groupe des 96 de la CNUCED a systématiquement mis en avant
et finalement imposé (dans le vocabulaire sinon dans les fTaits)
la notion du "prix rémunérateur”, Il est intéressant, & ce pro-
pos, de suivre la carriére de ce concept au fil des rencontres
internationales. Petit a petit, malgré leurs réticences, les
pays développés ont dd l'adopter dans leurs discours, Il leur
était d'ailleurs impossible d'y résister indéfiniment, dés lors
que cette notion se trouvait déjh, implicitement ou explicite-
.ment, & la base de leurs Propres politiques des prix agricoles
a4 1%intérieur de leur zone. L3 ol 1le rapport intersectoriel de
force des facteﬁrs était par trop inégal, notamment entre l1l'agri-
culture et les autres secteurs, et ol le phénoméne de 1' échan-
ge incégal apparaissait a 1'intérieur méme de la nation, on n'a
pas hésité & abandonner le principe de ce gque le marché peut
allouer aux facteurs et & adopter celui de ce que les facteurs

ont "droit" d'en pré-lever.

Naturellement il est aussi intéressant de constater que ces

pays prennent presque toujours soin d'ajouter & l'expression



"prix rémundrateur des producteurs" celle de "éguitable pour
les consommateurs"™ ou guelgue cheose dlanalogue, (5) Mais, pour
¢tre un dernier combat dfarriére-garde en faveur de la doctri-
ne de la "vérité" des prix, cette formule, d'autant plus 1litté-
raire gutelle e6st dépourvue de signification, n'alffecte pas
réellement le fait capital de la référence aux rémunérations
des facteurs. A elle seule, cette référence constitue toute la
nouveauté de lg régle du jeu dans le "nouvel ordre économique
international®™. On ne peui prévoir jusqu'ou l'on ira dans les

actes, mais le fait que le pas est déja franchi dans le verbe

est en soi trés important.

Les élasticités de la demands.

Cette référence "paralléle" & la consommation, n'est pas seult -
ment un argument de marchandage de la part des pays consomma-
teurs. uﬂ exprime aussi la crainte sincére d'une élasticité de
la demande incompatible avec certains niveaux de prix, compte
tenu par ailleurs de ce qu'on pourrait appeler 1télagticité de
1'offre de substitution (matiéres naturelles ou synthétiques

produites & l'intérieur des pays consommateurs).

L'argument des élasticités spécifiques de la demande défavora-
bles pour les produits primaires a été largement utilisé, at
“abbrd pour espliquer la détérioration des termes de 1téchange,
ensuite pour niser la possibilité pour un pays de répercuter

sur le consommateur étranger 1l'excés de rémunération de ses
propres facteurs. Dans la premiére catégorie se rangent les
théoriciens de la CEPAL avec les analyses bien connues de Sin-
gar et Prebish, ainsi que les theéses de Nurkse, Myrdal, XKindle-
berger etc. Dans la seconde, appartiennent certains critiques

de 1l!'Echange Iné€gal.

L'argument peut se résumer ainsi: Que certaines rémunérations
de facteurs soient excgénes et qu'un seul Jjeu de prix leur soit

compatible, n'empfche pas les golits et les préférences des

(5) cf. Compte rendu de CNUCED IV (Nairobi 1976), ainsi que la
précision apportée par le groupe des 77, 4 savoir qu'il s'agis-
sait 142 - d'un compromis, -
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consomnaiours d'étre tout aussi exogeénes. Rien ne nous permot
donc de penser que les €lasticités de la demande qui en déri-
vent seront sussi compatibles avec le Jjeu de prix en question,
S elles ne le sont pas, les exportations du pays qui a augmen-
té sce prix par suite d'un relévement autoneme des rémunérations
de ses facteurs vont diminuer en volume. Alors, des deux choces
l%une: ou bien la baisse de la production et partanti du niveau
dtemploi des facteurs considérés obligeront ces derniers & lais-
ser ramener leurs rémundérations & leur niveay antérieur, ou, si
les dits facteurs ne cédent pas et sont assez forts socio-poli-
tiquement pour maintenir leurs rémunérations nominales, la per-
sistance Ou déficit de la balance commerciale provoguera une dé-
valuation de la monnaie nationale qui se chargera(%gmettre bon
ordre en ramenant & son niveau antérieur le revenu réel de ces
mbémes Tacteurs. L'échange inégal est donc un processus qui se

neutralise de lui-méme (a self-defeating process). (6)

Cette analyse repose sur l'hypothése d'une élasticité-prix de la
demande supérieure a 1l'unité, I1 s'agit 1a d'un postulat dtautant
plus tenace qu'il constitue un des pilliers de la doctrine éco-

nomique dominante de 1'éqguilibre général. (7) s'il1 se trouvait

(6) sous différentes formes cet argument a été formulé entre au-

tres par H.Denis,"Note sur 1'Echangse Inégal, Revue Economi-
que , janv.1970, E.Somaini, "Salari, Sottosviluppo, Imperialismo",
Turin 1973, M.Lipton, in Times Litterary Supplement, 2.8.74,
J.0.Anderson, "Studies in the Theory of Unequal Exchange between
Nations, Abo (TFinlande) 1976.

(7) Déja en 1957, Michel Moret, "L'Echange International", p.162,
avait répéré le caractére apologétique du postulat: "Jusgu'

4 l1la deuxidme guerre mondiale, écrit-il, on avait cru les élas-

ticités..,.fortes. Puis on est passé a la période sombre Justi-

fiée,..par les travaux de Chang...de Hinshaw et...de Tinbergenc..

Mais un nouveau revirement se dessine, lLes classiques notamment,

soucieux de défendre leur mécanisme, ont pris l'offensive.”

Le postulat en question a €été, par ailleurs, vigoureusement

combattu par A.K. Cairncross, cf, "Factors in Economic Develop-

ment, Londres 1962, p. 194)



gue 1'¢lasticitd-prix de la demande est infdérieurc & l'uniié ce
seraiont les phénomines opposdés gui se produiraient: les receti-
tes dfexportation s'accroitraient au lieu de décliner st 1'ap-
préciation de la monnaie nationale qui en résulterait ferait
avgmenier le revenu réel des facteurs plus que proportionnel -
lemeni au taux de l'augmentation nominale des rémunérations,

.dans un processus cumlatif. (8)

Pour éire sporadigues el _ponctuels, tous les éléments statisti-
A Fme
i ke QL bt k) , . ,

ques dont nous disposons jconvergent JVers une €lasticité-prix de
la demande inférieure & 1'unité, Sans méme parler des produits
énergdtiques pour lesquels le récent bouleversement des prix a
revélé une élasticité de la demande particuliérement basse ("plus
faible que nous ne 1l'avions supposé", reconnaft-on dans "Pers-
pectives Energétiques Mondiales", OCDE 1977, ce qui constitue:

plutdt un "understatement”), des constatations similaires se

font jour pour une série dl'autres produits primaires. (9)

Dernierement, avec les taux élevés d'inflation dans les pays

de 1'0CDE, nous avons pu voir que cette élasticité-prix "per-
versae" de la demande, au lieu d'étre 1l'exception, constitue par
contre la régle générale, Ainsi, les pays du_  groupa (A).ci= :
dessous,@ﬂﬂ7 dont les prix a l‘exporgation, exprimés en un éta-
lon inpternational neutre, onk au%muﬁa Qt dans certains cas
considérablement (Suisse), ont wvu leﬁr balance commerciaie de-

venir fortement excédentaire, alors que ceux du groupe (B),

dont les prix ont baissé, ont essuyé un déficit aussi considé-

(8) C'est ce que J. Viner envisage (ou redoute) quand il écrit:

"Lorsque, au moins une des demandes réciproques est in€las-
tique, il peut y avoir plus d'un jeu de prix d'éguilibre et 1le
probléme devient indéterminé.m" (Studies in the Theory of Inter-
national Trade, N.Y. 1937, p.541)

(9) Notamment moins gue 0,5 pour le café, le sucre, le cacao, le
plomb, les fibres dures, le¢ minérai de manganése, le poivre
noir; 0,5 -~ 1 pour le caoutchouc naturel, le cuivre, les

oléagineux; environ 0,5 pour les articles de Jjute et le zknc,

(cf. Compte rendu de CNUCED II, New Delhi 1968)



rable,

Prix rejatifs des produits menufaciurds "corrigés" par les taux

@e change. (Indices de compétitivité). Base 100: mars 1972

(2) 1972 1976 (B) 1972 1976
Allemagne 93 101 Etats-Unis 120 106
Japon 82 87 - Francse 102 96
Suisse 84 113 Grande Dretagne 109 95
Belgique 90 100 Italie 107 94

Source: Relevé sur les diagrammes publiés dans "Economie et In-

dustrie”, juin 1977, éd. par la Compagnie de St-Gobain, Paris.

Mais ce nfest pas tout,., Car les recettes d'exportation, apparais-
sant dans les balances, sont des recettes brutes,., les recettes
nettes ne varient pas selon le produit de multiplicatltion des ~
gquantités e xportées par les prix, mais selon ce produit meins-

les inputs importés.

A ma connaissance, les analyses relatives n'en tiennent aucun
compte et cela est étirange. Les débats et accords internationaux
ignorent aussi cette question., Exemple: les accords de Lomé ou
1'on a précisément opté de stabiliser les recettes au lieu des = :-.

prix.

On raisonne et on délibére comme si 1000 tonnes de café a 1000
dqllars apportaient au pays exportateur autant de devises que

500 tonnes & 2000. lLes sacs, les engrais, les machines de décor-
ticage et leurs carburants, les moyehs de transport Jjusgu'au port
d'embarquement, toutes choses payées généralement en devises, sont
entiérement ignorées. Il suffit df'en tenir compte pour voir qu'’

il n'est pas du tout indifférent qu'un certain accroissement des
recettes soit obtenu par majoration du maltiplicande é:(au mul -
tiplicateur. (10) On constaterait alors que dans la plupart de

cas l'augmentation du prix unitaire demeure avantageuse pour le

pays exportateur mféme avec une élasticité-prix de la demande su-

(10) c¢f, Guy de Lacharriére, "Commerce Extérieur et Sous-déve-
loppement",Paris 1964, et critique A. Emmanuel in Présence
Africaine, 4e Trim. 1964.



périeure o 1'unité, donc mime avec unc diminution plus gueé pro-
portionnelle des quantités exporiées - a fortiori, dans le cas

coniraire.

iais tout cela ne concerne encore gue les gains et les pertes
au titre des balances extérieures. Au titre du revenu national,
1'arbitrage entre prix et guantité tendra 4 &ire encors plus
favorable pour 1le premier Lerme de 1t'alternative, En effet,
outre les inputs importés, la production cofite du travail et
des ressources nationales, dont le colit social, méme dans une

situation de sous-emploi géﬁéralisé,n‘est jamais nul,.

Supposons donc Qque la tonne de café de l'exemple ci-dessus coi-
te 200 dollars en inputs importés et "200 en coiit social (d'top-
portunité) des services productifs nationaux. Cing cents tonnes

.

a2 2,000 dollars rapporteront 3 1téconomie nationale:
500 X (2000-200-200) = 800.000

alors que mille tonnes a 1000 dolliars ne rapportént que

1000 X (1000-200-200) = 600.000

Pour qu 11 v ait indifférence, il faut que, Ppar suite du double-
ment du prll, la cuantité demandée tombe, non pas de 1000 & 500
mais de 1000 & 375, clest-a-dire que 11élasticité-prix de la de-

mande soit égale non pas 5% 1 mais a 1,33.

Cela montre que les pays sous-développés sont, dans les négocia-

tions internationales, bien inspirés dl'insister davantage sur 1les
14

prix unitaires que sur les quantités, souvent au grand étonne-

ment des aélégués des pays développés.

La consommation interne des pavs producteﬁrs.

Wous avons ici une autre variable dont, & ma connaissance, On
n'a pas non plus tenu compte jusqu'a présent. Lorsquton suppute
jes effets du relévement du prix d'un produit particulier sur
l1a consommation mondiale, il est 1égitime de tenir pour négli-
geable la consommation additionnelle de ses pPropres producteurs,
consécutive a la hausse de leurs revenus. Les producteurs du

cacao ne consacrent qu 'une trés faible partie de leur revenu a
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la concommation du cacao. En cela, ils ne différent ?;m des

]
producteurs du pétrole, de voitures ou de! transistors. Mais
lorsgu'on avance sur un front aussi large que celui du N»OJLIU
il y a dans ce mode de raisonnement une grave contradiction,
car il implique la certitude préalable gque ce nouvel ordre
ne changera rien au niveau de vie des populations concernées,

Bien sdr, personne hs s'attend & ce aue, dans un proche avenir,
les habitants du Tiers Monde se meitent &4 consommer du cuivre,
de 1'étain, du pétrole, du café, du cacao, en guantités compa-
rables & celles du citoyen nord-américain ou suédois. Mais pour
pey que les buts de ce nouvel ordre soient approchés et qu'un
relevemeni significatif quelconque ‘du niveau de vie des deux
milliards des "producteurs de matiéres de base" s'ensuive, ce
releévement ne pourra se traduire (par sa définition mee) gue
par une consommation additionnelle des mémes matieéres, que ceo
soit par utilisation directe et/ou transformation locale, ou
que ce soit & travers leur incorporation dans les quantités

additionnelles des biens importés.

Dans cette perspective, la notion de "pays consommateur" s!é-
vanouit. Consommateur est le monde entier. Le surplus du cacao
que bouderont €éventuellement les "consommateurs" traditionnels,
par suite de son renchérissement, ce sont les producteurs du
cuivre, du pétrole, de 1'étain, du café etc., qui 1'absorberont
én y consacrant les revenus additionnels de leurs propres ven-
‘tes revalorisédes. De méme pour le surplus de chacun de ces pro-
duits. Sans cela, on ne voit d'ailleurs pas par quoi le reléve-

ment de leur niveau de vie pourra bien &tre matérialisé.

Lgfproblémqmdehifbumgnité;féﬁibébqgi concerne les matiéres de
Base, sous le régne d'un ﬁouvel ordre international, ne sera
point celui de la surproduction mais celui de la pénurie, non

pas celui de trouver des consommateurs pour du pétrole, du cuivre,
du café, du cacao devenus trop chers, mais trouver assez de pé-
trole, de cuivre, de café et de cacao pour continuer & servir

.



Jes con9ommateur5-non—productcurs, 1ersque le redrecsocment des
prix aura précisément permis 4 leurs producteurs d'en garcer

une partie pour eux-mémes. (11)

Cela ne signifie pas,bien entendu, qu'il faille réinjecter dans
les branches concidérées la totalité du boni d'un redressement
dventuel des prix. Une telle opération ss traduirait par une
sur-rémunération du facteur résiduel, & savoir du capital, puis-
qu'il est le seul % &tre flexible & 1'intérieur et mobile a 1!
extérieur. Cela provogueraii un afflux de ce facteur, lequel,¢n
entrafnant tous les autres, aboutirait bien a une surproduction
qui ferait sauter tous les mécanismes de régulation mis en pla-
ce. Une gestion centralisée du produit de ce surprix stavere
nécessaire, d'une part pour éviter une telle situation, d'autre
part pour soustraire une partie du gain a la consommation finale

et le canaliser vers 1tinvestissement aux fins dtune accumulation

(11) Le spectre de la surproduction hante tellement les esprits,
et la maximisation de la quantité exportée est devenue une
telle Tin en soi qu'on en arrive - notamment dans 1les débats de ®
1a CNUCED - & douter méme du caractere positif de 1la suppression
des différentes taxes grévant les matiéres de base dans les
"pays consommateurs!, attendu que, la demande étant inélastique,
cette suppression n'entrafnerait aucun élargissement des débou-
chés. A la suite de quoi, par ailleurs, gquelgues membres, comme
p.e. le Danemark, proposent 1le maintien de ces taxes avec ris-
tourne de leur prcduit aux pays producteurs. (cf. Compte rendu
CNUCED III; Santiago 1972).
T1 est clair que les taxes én question représentent en derniére
analyse 1'exces de ce gue le consommateur est disposé & payer surx
ce gue le producteur est content de récevoir., S'interroger sur
jes effets gue la diminution du prix de détail, consécutive a
leur suppression, pourrait avoir sur 1e volume des ventes, impli-
que la certitude que le prix FOB nten serait pas affecté, Cela
constitue une bonne reconnaissance du fait gue le prix mondial
nfest point géterminé par 1ltoffre et la demande sur le marché
en aval mais par 1les cofits de production en amont. Alors, lorsqus¢
ces derniers sont en majeurse partie institutionnels, parler de

vérité ou dtauthenticité des prix devient un pur non-sens.



accéléfrde dont ces pays ont tant besoin, (12)

Par aillcurs une telle option ne conirarie en rien la prévi-
sion gue nous avons faite plus haut d'une consommation accruse
des produits primaires dans les lieux mimes de leur production.
La majeure partie de ces produits étant des matiéres premieéres,
leur consommation ne peut €1lre gu'une "consommation productive®
(consommatjon intermédiaire ), D'autre part, le fait que le ni-
veau de départ sera particuliérement bas insére le processus
dans une période ou l!'élasiicité-revenu de la demande de ces
matiéres est particuliérement élevée. En effet, comme le monire
le précédent des pays développés actuels, cette élasticité est
largement supérieure & 1funité au départ et ce nlest gu'a des

niveaux treés élevés du GNP gu'elle commence & plafonner,

Méme les produits dans lesguels le taux de croissance de la
consomration a Je plus décliné depuis les annédes 60 (bien quo
demeurant toujours positif), tels que le cacao, le caflé, le
thé et les arachides, accusent dans la période antérieure une
progression qui-est pratiquement dégale & celle du PIB des pays
développés a économie du marché pour le café et le thé et sen-~

siblement supérieure.pour les deux autres, -

(12) I1 va sans dire que la référence & la norme d'une rémuné-
ration égale des facteurs n'impligue pas per se gue la re-
minération doit dtre effectivement égalisée de par le monde, mais
que les termes de 1'échange doivent étre fixés en fonction de
‘cette égalité. Si tel pays, pour des raisons qui le concernent,
rémaunere un service productif, p.e. 1l'heure de travail du ma-
noeuvre non qualifié, au dixiéme oy au vingtieéme de ce que paie
son partenaire ce méme sefvice chez lui, il n'y a aucune raison
pour quse ce soit 1le partenaire qui en profite. Tout ce gu'un
accord international sur les prix peut faire clest dfassurer
que la différence reste & 1'intérieur du pays intéressé., En au-
cun cas, il ne peut intervenir dans les politiques de distribu-
tion ou de redistributisvn internes.
Cfest au fond ce qui s'est passé avec les pays pétroliers. Ils
ont réévalué un facteur exogeéene national, notamment laes taxes
(et royalties), et ont ainsi compensé la sous-évaluation d'au-
tres facteurs exogeénes nationaux, notamment les salaires et les
rentes Toncieres,
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ce qui étgmfPL une elasiiciid-revenu de Ja demande respective-

ment égale et supdéricure & 1tuniié,

Froduciion mondiale (sinon spé€cifiée) en milliers de tonnes

Moyenns

_Produit 1909/13 1969 Multiples
Arachides 1.800 16.630 9,2k
Bauxite _ , 1.000 53,960 54
Cacao 232 1.h422 6,13
Café 1.10¢0 b .23 3,53
Huile de palme et palmistes 266 1.594 5,99
Phosphates 7.194 82.010 11,4
Tabac (prod. des pays sous- ’

développés seulement) 565 2.857 5,06
Caovtchouc naturel 100 2.900 29 .-
Cuivre 900 5.940 6,6
Thé (Chine exclue) ) 288 1.048 3,64
Pétrole (prod. des pays sous-

développés seulement) 8.200 1.150.000 140

Multiple de la moyenne pondérée
par les prix de 1975 (pétrole exclu) 5,62
Progression du PIB de 1913 & 1969 de 1°f
ensemble des pays dévi & écon.du marché 3,67

(Sources: An. Stat. de la S.D.N. et des N.U.)

Commerce inter/intra zones.

la conséquence de ce qui précéde est que le corollaire d'un cé-
veloppement du Tiers Monde sera moins une expansion déCoommerco
avéc le reste du monde qu'une expansion de celui qui s'effectue
entre ses membres, Cela n'est pas une nouveauté, Clest exactement
ce qui s'est passé avec les pays & hauts salaires. De 1950 a

nos Jjours, le volume des échanges a l'intérieur du groupe des
pays développés a progressé a un rythme environ 1,7 fois plus
rapide que celuil des échanges avec le reste du monde, Il en est
résulté qu'en 1973 (derniére année avant la perturbation du pé-

trole) les exportations internes du groupe représentaient 77%
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du totzl, alors que pour le groupe des payvs sous-dével oppés

4 économie du mzrché (1,8 milliards dihommes) le¢ méme pourcen-

tage est de 22,

Cl'est une constatation gui fournit une réponse supplémentiaire
a J'oujection relative & la doemande que nous avons discuide
ci-dessus, La théorie de 1'Lchange Iinégal suppose que certains
facleurs, notamment les syndicats ouvriers, imposent des rdimu-
nérations qui refleétent davantage le rapport de force socio-
politique a l'intérieur du pays gue la situation du marché &
l'extérieur. Mais si ces rémunérations, demande-t-on, sont in-
compatibles avec 1'élasticité-prix de la demande des clients
extérieurs, qui va donc acheier le flot doublement croissant,

par
R

les . . R .
le volume e valeurs un1ta1res}de ces marchandises?

La réponse est que ce sont les "“clients intérieurs" qui vont

le faire. Les quantités correspondant & la révalorisation de

ces marchandises ainsi que 1l'incrément reflétant la haussa géndé-
rale du niveau, ce sont les peuples des pays développés eux-
mémes qui les achétent en les échangeant entre eux. L'équili-
bre de la balance est obtenu en exportant vers les pays sous-
développés relativement moins de l'article cher pour importer

relativement plus de l'article bon marché. (13)

Mutatis mutandis si, par suite de la mise en place d'un véri-
table ND.ELL, les rythmes de croissance sont inversés - condi-

tion sine qua non a ce gu'lun processus de rattrapage s'amorce -

(13) Dans "Un Débat sur 1l!'Echange Inégal", je schématisais & 1!

extréme cette situation au moyen du modeéle suivant: Suppo-
sons que le pays A Tabricue 1000 voitures, en consomme 500 et
exporte les autres 500 au pays B contre 500 tonnes de blé, dont
B produnit 1000 et en garde 500 pour sa propre consommation.

(1 voit. = 1 tonne do blé). Une augmentatiion des salaires sur-
vient dans le premier pays qui entrafne le doublement dy prix
des voitures, Désormais, 1 voit. = 2 t, de blé, Aprés cette

augmentation des salaires, A consommera 700 veoitures et n'en ex-
portera que 300 vers B, se les faisant payer 600 blé, B gardera
400 11é pour sa propre consommation.

Les deux élasticités (prix et revenus) de la demande ont fonc-
tionné d'une maniere plausible. En A, la consommation des voi-
tures a augmenié trés fort, la consommation du blé moins. En

B, la consommation des voitures a décliné trés fort, la consom-
mation du blé, moins. L'équilibre de la balance nten a pour
autant pas €té porturbé. : '
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la reciproque sera ¢également vérifice, (1&) IL'amé¢licration des
: ’ ~ - . - .
termes de l'c¢change ne consisie pas exclusivement & recevoir

plus pour ce gu'on donne; elile peut parfaitement consister &

domner moins pour ce qu'on regoit.

I cblé des pays indusirialisés d'emutre part, des termes de 1°'
échange défavorables sont géndéralement mieux supportables pour
l1'¢éguilibre interne gue des balances déficitaires. Malgré les
apparences contraifcs, clest cette particularité-la des d¢cono-
mies du marchdé¢ qui s'est vérifidée lors de la récente crise pé-
troliere. En 1973, il y avait dans les pays de 1!10CDE quelqgue
6 millions de chlmeurs et un équipement non yYtilisé plus que
proportionnel. La valeur-ajoutée par actif étant a 1'épogue

de l'ordre de 15 mille dollars par'an, une simple opération
arithmétique nous montre gue, s'il s'agissait de donner plus
de marchandises par unité de pétrole regu - détérioration des
termes de 1'échange -~ ces pays avaient une marge de potenticl,
largement suffisante pour payer la facture sans avcun appau-

vrissement de leurs ciitoyens, ni en termes absolus ni en ter-

mes relatifs (diminution 'du taux de croissance).

Mais il s'est trouvé que les pays pétroliers, a cause justement
de leur sous-développement, n'étaient pas en mesure d'absorber
la totalité de ce supplément de valeurs réelles et ont did se
contenter de papier bancaire (de véleur conventionnella). Il

en est résulté un déficit de la balance commerciale globale

des pays de 1'0OCDE avec 1'0OPEC d'environ 40 milligrds de dol-

lars par an.

Clest alors que ces pays, dans leurs efforts antagonistes de
.refiler 1f'un & l'autre la plus grande partie possible de ce
déficit, ont pris des mesures protectionnistes et déflatiom-
nistes dont le résultat a été, . au lieu de Canmde au travail

&

des six millions deéch6meur$emﬂm&f&umﬂwnp1 millions d'autres.

(14) Dans une certaine mesure, elle l'est déja. De 1970 & 1975,

les exportations toutes destinations des pays sous-~-déve-~
loppés a économie de marché (OPEC exclu) se sont multipliédes
par 2,74, alors que celles & destination des pays du méme grou-
pe se sont multipliédes par 3,32,
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En termes de valeur ajoutde au taus de 1973, cela signifie
une perte de production de richesses de 165 milliards de dol-
lars, & pou prés le double de la facture pétroliére que ce
comporiement visait a "régier", C'est donc bien ceite facture
qui est a l1'origine de la crise actuelle, mais ce gui a fait
probléme ce n'est pas son réglement, mais au contraire, et
aussi paradoxal que cela puisse paraitire, son non-rdéglement
(partiel), &t au fait gue Jes fournisseyrs étaient irop

pauvres pour le recevoir,

les produits manufacturés.

Ce qui précede ne signifie pas que le probléme gui nous preoc-
cuppe est un simple probléme de réajustement quantitatif entre
les deux commerces, interzone et intrazone. Au-deld d'un cer-
tain seuil de croissance du Tiers Monde, son commerce subira

nécessairement une transformation qualitative. La raison en

est que c'est une partie décroissante du revenu additionnel
des individus qui se consacre & la consommation das produits
traditionnels.

Cela est exprimé couramment par la référence & une <élasticité-
revenu de la demande inférieurse & 1'unité., Elle est fallacieuse
dans la mesure ol elle tend & exprimer une idée d'inférioritd
intrinségue desg produits naturels. La réalité est que si, a par-
tir d'un certain seuil, certains de ces produits fencontrent

une demande qui s'accroit moins que proportionnellement & l'ac-
croissement du revenu, ce ntest pas en tant que "naturels" ou
"primaires, mais tout simplement en tant que produits spécifi-
ques. Hormis la phase de diffusion, laquelle peut, pour cer-
tains biens, €tre trés longus (p.e. les voitures particuliéres),
c'est la le sort & long terﬁe de tous les produits, gu'ils
soient primaires, secondaires ou tertiaires. Cela est mathémati-
quement inévitable puisque 1'élévation du niveau de vie se
traduit beaucoup moins par l'accroissement des guantités de cha-
cun des produits qui entrent dans un assortiment donné Gur par

1'élargissement de l'assortiment lui-méme, par lg création de



nouvesvy biens, L'enrichiscoment de 1'homme, dit Marsx, n'est

aulre chose que la maliiplication de se: besoins., (15)

Dire gue la proportion des produite indusiriels dans la pro-

duction, la consommation, et les exporiations mondiales d'au-

n

jourd'hui est svpériecurce & celle d'il y a vingt ou trente an
ne signifie rien, attendu gue las produits industriels d'aujourd:
hui sont beavcoup plus pombreux que ceux df'il y a vingt ou tiren-
te ans, alors guec les produiils agricoles ou miniers sont resi s
& peu prés les mémes, Si nous considérions les produits indivi-
duels, la compafaison flournerait plutdt a ltavantage des pro-
duits primaires. En effet, & l'exception de queiques produits
agricoles, cue nous avons déja cités plus haut, ainsi que de
guelques matieres durement touchdées par la concurrence des syn-
thétiques, coton, caoutchouc, huiles lauriques, fibfes végéta-
les dures, cuirs et peaux, les aulres, par le Tait méme gqu'ils
censtiivent des matieéres premiéres, donc polyvalentes par rap-

port aux produits finis, se comportent trés bien dans l'ensem-~

ble. (16)

Par contre du cdté de 1'industrie de transformation, 1l'image
est de toute évidence moins bonne, puisque, au cours du temps,
non seulement les produits manufacturés sont tous génés dans
leur expansion par l'arrivée de nouveaux produits sur le mar-

ché, mais nombreux sont ceux qui en deviennent caducs et

(15) C'est une idée gui choquerait bien des hommes de gauche
auajourd’™hui, si elle n'était pas oubliése.

(16) cf. Tablecad de production 1913-1969, supra p. 16. Méme

ceux qui sont concurrencés par les synthétiques n'ont pas
tous un comportement négatif égal., La consommation du caoutchouc
‘natursel a augmenté bien gue moins Que celle de l'artificiel;
l'utilisation du coton fibre a progressé de 1953 a 1975, quoi-
que moins gue propertionnellement & la progression du PIB. De
méme que 1'hypotheése de 17<élasticité-prix supdérieure & 1'unitd
6st contredite par la réalité, de méme celle,tout aussi conven-
tionnelle, d'une élasticité-revenu inférieure & 1'unitd pour
les produits primaires est fortement exagérée dans sa généra-
lité, Cl'est la conclusion, entre autres, de H.G, Aubrey, Unit-
ed States Imports & World Trade, Oxford 1957. Toutes leas enqué -
tes contrarient plus ou moins cette hypothése. Ainsi, contre
toute attente, des élasticités bien supédricures & 1 ont été
révélées pour les produits alimentaires manufacturés importés
aux Etats-Unis, '



disparaissent lotalement.

Il s'ensuiil gue si 1'industrialisation est effeciivement in-
dissociable d'avec legﬁéyglgppement ce n'test pas parce que
les produits industrié%EJ;%}aiont plus rentables ou plus
dynamiques que les produits de base - absiraction fzite des
condiltions socio-politiques de produciion, ils le sont moins
mais tout simplement parce gue, au fur et & mesure gqu'taugmen-
te le bien-&tre des populations, ces produits occupent par

lJeur nombre un segment de plus en plus grand dans le specire

de la consommation moyenne. Il est évident aussi qu'un mo-
ment doit arriver ou 1l'industrialisation déborde les limites
de l'import-substitution et mord sur la structure méme des ex-

portations.

Néanmoins ici s'impose, croyonsznous, une extréme prudence .
Une chosse esi de promouvoir 1l'élaboration ou méme la trans-
formation des matieres de base locales, dans lesquelles les
pays sous-développés ont un avantage comparalif physique in-
contestable, une autre chose est d'implanter artificielle-
ment des industries "off-shore", dites d'exportation ou de
sous-traitance, transformant des matériaux importés, qui ne
Jjouissent que d'un Pwudwavantage comparatif découlant de 1!

assymétrie institutionnelle des rémunérations des facteurs,

11 est vrai que dans la manufacture l'avantage comparatif
objectif lui-méme est en majeure partie historique. L' An-
gleterre était sans doute le dernier prays auquel un planifi-
cateur mondial de la fin du dixhuitiéme siécle aurait pensé
pour y transplanter 1'industrie textile, si tant est qu'il
l'aurait Jjamais arrachée du Sud-Est esiatique ou elle pros-

pérait déja depuis longtemps. (17) Mais il est a peu pres

(17) Intéressantes réflexions et données historigques a ce su-
jet chez E,Bairnes, History of the Cotton Manufacture,
Londres 1835, Cf. aussi Adolphe Blanqui, Histoire de 1'!'Econo-
mie Tolitique, Vol, II, p.167, Paris 1860 (1ére éd. 1836).
Yourtant Ohlin, fidéle jusqu'au bout & sa thdéorie de la dota-
tion en facteurs, n'a pas hésité & trouver que la spécialisa-
tion textile de l'Angleterre reposait bien sur un avantage, ..



aussi ceriain que le méme pianificaleur aujourd'hui so [ar-
derait bien de renvover cette indusirie & son ancien ber-
ceau, & seule fin d'exporiation vers les pays ou, quel gue
c0it le caraciére artificiel de son départ, elle a, depuis

deux siécles, eu le temps de s'acclimater.

Lorsquc, de surcroit, il s'agit de textile ou de confection
ou, pis encore, d‘assemb]ége dfappareils électrigques, au
moyen respectivement de fibres synthétiques, dse
de piéces venant des pays auxquels la marchandise finale
est destinée, ce va-st-vient absurde, pendant gue dans ces
derniers pays la main-d'oeuvre nécessaire a ces productions
exisie et est en chbmage, Teprésente le cas le plus typique
de gaspillage de ressources et de division internationale

suboptimale du travail die % la sous-évaluation institution-

nelle d'un facteur national, en 1'occurrence, le salaire.
La question de savoir si elle est aussi suboptimale pour
les pays-hdtes est différente et moins facile a trancher
a priori., Il faut examiner les ‘cas. Souvent 1'effet est
positif. Pour &tre tronquée, cette industrialisation-la
nten rompt pas moins 1le cE@ble vicieux de l'exiguité du
marché gqui décourage l'industrialisation et du mangue a!

industrialisation qui fait stagner 1ls marché. (18)

Mais le nombre de pays que ce genre dl'industries exporta-
trices couvre est infime. A peu pres h5% des exportations
totales des pays sous-développ€s en produits manufacturés
proviennent de Hong—Kong, de-1a Corée, de la Yougoslavie

¢t de Singapour. Si, pour faire bonne mesure, nous vy ajou-

tons le Mexique, les Antilles néerlandaises et le Vénézuéla,

(17...) intrinseéque: 1'humidité de l'air et 1l'abondance dc¢ 1

énergie hydraulique. Ajoutons que les cotonnades ne
sont peut-&étre pas le seul exemple montrant le caracterce his.
torique des spécialisatlions internatkonales., Souvenons-nous
gue Jjusgu'au milieu du 18e siecle 1fAngleterrc était un gran
exportateur de céréales et cque du temps des Romains 1les habi
tants de cette ile n'étaient ni commergants ni marinse.

(18) Cela, gréace s?rtout aux firmes multinationales qui, dis
posant de leur propre réseau de commercialisation, font,
senles, la possibilité de choisir 1'implantation de la produc
tion indépendamment du lieu du débouché. Sans cela, comme
S.B. Linder 1l'a remarqué, la production pour 1l'exportation
uniquement n'est nulle part le fait des entrepreneurs locaux



nous cbienons 7 pays dont la population représenie & jpeine
7% du-total du Tiers Monde, azlors gue les exportations

manufacturédes en constituent environ la moitié, (19)

1 en soit, non seulement cette "délocalisation"

fods

Quoigu'!
(Michalet) est irrationnelle sur le plan de 1'intéré&ti com-
mun, mais sa promotion uliérieure devient hautement spécu-
lative sur le plan des réalités en face de l'opposition
des pays développés qui se raffermit de plus en plus a
raison méme de l1l'irrationalité intrinseque du projet. Car
il v & guelque contradiction & réclamer d'une part un prix
"réminérateur" pour les preduits traditionnels, a voulocir
dfeutre part profiter de la "sous-rémunération" existantie
pour exporter artificiellement vers les pays-développés les
produits danes lesquels ces derniers €taiont jusquiici spé-

cialisés.

I1 en va tout autrement pour ce gui concerne les produits
manufacturés ou semi-manufacturés provenant de la itransfor-
mation ou méme du simple affinage ou enrichissement des ma-
tiéres brutes locales. Ici les facteurs non productibles

et permanents, sol, sous-sol, climat, se trouvent & 1l'!'inté-
rieur des pays sous-développés et ce sont les facteurs pro-
ductibles et’historiques, capital, technologie, qualifica-
tions du travail, qui doivent é&tre transférés, L'avantage
comparatif réel et la compatibilité avec 1ltefficacité glo-
bale du systeéme ne font aucun doute. Cfest au contraire 1le
transport du poids mort de la matieére brute - qu'il s'agisse
de minérais ou de noix palmistes - qui est irrationnel et
gaspilleur, Or, ce transport est aujourdthui encouragé, es-

sentiellement par deux facteurs hautement artificiels:

a) le bar&me des frbéts maritimes quil sont moduléds,non pas

sur la base de ce que '"cela colte", mais de ce que 'cela

(19) Pst caractéristique & ce propos 1l'intervention du délé-
gué du Burundi & la CNUCED II (Santiago 1972) qui a fait

remarquer que le systéme de préférences généralisées, SPG,

ne profite qu'aux pays les plus avancés du Tiers Monde.



.poutl payer" et gui, par consdqyueni, pénalisent le pro-

)

duit fini,

b) les mesures prolectionnistes des pays développés qii
soni aussi fonction croissante du degré de finition du

bien importé. (20)

7

Pour toutes ces raisons, on a le sentiment gue si la reven-

dication du SPG, poeour l'instant diffuse et mal définie, mais
de plus en plus rc¢iitérée dans les agendas de la CRUCED et
autres instances internationales, prenait une forme plus pré-
cise dans le sens d'une "libéralisation™ de cette deuxieme
catdégorie de produits "manufacturés", qui intéressent la ma-
jeure partie du Tiers Monde et gui répondent & sa vocation
géo-économiqie durable (du moins dans les limites d'un ave-
nir prévisible), en laissant tomber en contre-partie les
productions "délocalisées", elle aurait beaucoup plus de
chances d'obtenir les concessions nécessaires de la part

des pays développés que si elle s'encombrait de 1l'aventure
de cette "délocalisation" qui ne correspond gqu'a une dis-
tortion de 1z division internationale du travail et qui,

4 tout prendre, est limitée et éphémére., (21)

D'autre part, la libéralisatiop des produits de transforma-
tion des maticres locales s'harmonise parfaitement avec celle
des matiéres brutes elles-mémes et qui constitue le gros mor-
ceau du cahier des revendications du Tiers Monde., Selon
CNUCED III, le protectionnisme agricole des pays développés
sous toutes ses formes représente une sommé‘de 21 a 24 mil-

liards de dollars par an. (22)

Enfin, il ne faut pas perdre de vue que la part des produits

(20) cf. sur cette gquestion Mc Leod, dans sa réponse & H. Sin-
ger, in "The Amer .Econ., Rev., Jjuin 1951.

(21) Yourtant, la Déclaration de Lima ainsi que la 2e Commis-
sion de CNUCED IJI féclamaient l'extension de la sous-
traitance.

(22) A cette méme CNUCED, les pays sous-développés sont allés
jusqu'a protester contre les détaxations et auilres "inci-

tations fiscales" ¢n faveur des synthétigues. Ajoutons enfin

gue, en parlant de "libéralisation" nous entendons une sup-
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manufactiurds sur Je plan de la spécialisation internaiionaie
est une chose et l'industrialisation en est une auvtroe. Si Jla
seconde est un indice de développement, la premiere ne 1'est
point. Avec 32 milliards de dollars, les produits manufactu-
rés consiituent + bO% des exportations du Tiers Monds (OPEC
exclus). Tls ne constituaient que 19; de celles des FElats-
Uinis en 1890 pour un niveau de développement et dfindusiria-
jisation trés supérieur., Plus prés de nous, les mémes produits
n'entrent dans les exportations de l'ensemble Australie/Nou-
velle-Zélande gue pour 22% en 1970/72, 23% en 1973 et 25% cn
1974/75, alors gu'il n'y a aucune cormune mesure entre les
niveaux de développement et d'industrialisation de ces deux

pays et ceux du Tiers Monde. .

I.e taux de profit.

Le profit étant une des composantes Gu prix,les mécanismes
de sa variation constituent un €1ément important du "prix

rémunérateur" recherché,

Rappelons que, dépouillée a 1l'extréme, la théorie de 1'Echan-
ge Inégal se réduit a deux théorémes, celui de la division in-
ternationale du travail et celui des termes de 1'échange, pou-

vant étre condensés de la maniére suivante:

1. Si les proportions des facteurs sont différentes de bran-
che & branche, et E
si au moins un de ces facteurs est immobile & 1'échelle in-
ternationale,

alors une variation autonome du prix d'un ou plusiseurs fac-

(22...) pression unilatérale des taxes tariffaires et non ta-

riffaires; nous n'entendons pas l'instauration du
Libre-Echange intégral. A ce propos, il est intéressant 4d'
évoquer la déclaration de Giscard dfEstaing, représentant de
la France & CNUCED III: "il est illusoire d'espérer qu'une 1li-
bération mondiale des échanges puisse accroitre les recettes
provenant des exportations des produits primaires...les pays
déja développés seraient ceux qui tireraient surtout avantage
de cette libération®,
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teurs dimmobilaes peul oenirafner le renversemoant des spéoia-
. - / < . ;. a . . .

Jiszciions {(chanpgament de 3ocalnsazlon), sans modification
ics conditions techmigues de la production., Bela se tra-

duirs par une inefficacité globale du systeéme.

.

2. Dans un systeéme & k branches/pave,
si, outre les conditions ci-dessus, il y a un facteur rdé-
siduel (jrofit) mobile et partant sujet & piéréguation &
1'échelle du systeéeme entier,
alors, dans une structure donn<¢e de la division interna-
tionale du travail, toute variation autonome du prix (na-
tional) dfun des facteurs immobiles du pays i, p.e. le
salaire, w., entrainera une variation dans 1le méme sens du
i
prix correspondant, P, et une variation inverse du taux
de profit général, r. Cela n'entrafnera pas une "ineffica-
cité" additionnelle du systéme, mais une redistribution de
son produit & l'avantage du partenaire possédant le Tac-
teur immobile, et partant discriminant (non sujet & péré-
gquation) le mieux rémunéré,
I1 est clair que la péréquation du profit, indifférente dans
le premier théoréme, constitue une condition nécessaire du
second. (23) Cela est di au fait gue le facteur résiduel va-
rie en tant que tel, en raison inverse de la somme des au-
tres. Il s'ensuit que s'il était immobile sur le plan inter-
national comme les autres, il aurait contrebalancé & 1'échel-
“le nationale los hauts et les bas des autres facteurs et nous
anrions alors une modification des termes de la distribution
du revenu a l1l'intérieur de la nation, €éventuellement un chan-
gemant de spécialisations et partant des effets appauvrissants
pour tous les pays, mais aucun transfert unilatéral de valeur
d'un pays & 1'autre. En d'autres termes, 1l'échange pourrait

alors &tre non efficient; il ne pourrait pas &tre "inégal',

(23) P, Samuelson, dans sa critigue de 1'Echange Inégal (Jour—
nal of International Economics 5, N°4, 1975), ignore cet-
te distinction et transpose dans le premier thdéoréme la condi-
tion exclusive du second. (cf. Mes réponses dans J.I.L. 8
1978,6t dans REVIEW, New York, Vol. I, N°2, 1977).



Clesi fautie de pouvoir se réporcuier sur leé ta
celui-ci ¢tant internationalisd¢ par la mobilite des capi-
taux, gue 1les variations des salaires {ou des rémunérztions

ir
dtauires facteurs) nationaux se répercutent sur les prix.

Le comportement du taux de profit est donc un des pivotls dc
1a théorie de 1'Echange Indégal et il n'est pas étonnant qu'til
tient une place .de choix dans les controverses relatives, les

critiiques cherchant a réfuter la péréquation.

Schématigquement, les éléments essentiels de ma propre posi-

tion sont les suivants:

1. Dans le cadre de 1'économie du marché ol les entraves a
la concurrence constituent une déviation (m&me si le sys-
teme n'en a jamais €té exempt), 1'hypothése de la péré-
guation des profits est théoriquement 1égitime., La contre-

preuve empirique est 4 la charge de ceux qui la contestent,

2. Pour réfuter la ithlorie de 1'Echange Inégal, il ne suffit
pas, comme certains‘l‘ont fait,bd’invoquer l1t'existence d!
imperfections dans le marché des capitaux. Il faudrait
montrer gue ces imperfections sont orientées d'une part,
qu'elles le sont dans le sens d'une relation inverse entre
salaire et taux de profit dfautre part. Si elles ne sont
pas orientdées du tout, les écarts des taux de profit se-
ront erratiques et cela empéchera bien la pérégquation en-
tre les branches mais pas celle entre les moyennes natio-
nales, qui,; seule, nous intéresse. Enfin, si ces imperfec-
tions sont effectivemant orientées mais dans le sens Oppo-
sé (p.e. existence de monopoles plus forts dans les pays
développés que dans les autres), 1'inégalitdé de 1'échangs,

loin d'éire effacée ou attenués, sera aggravée,

3, Enfin, pour qu'ils soient significatifs, les écarts doi-
vent &tre du méme ordre de grandeur que les écarts inver-

ses des salaires nationaux.

~
P

Avcune des études empiriques gui ont wvu le jour jusgqu'a pré-

sent n'a, dans le cadre des trois conditions ci-dessus; ap-



portd Ja preuve,ou méme Ja présompiion, de¢ la nen-pérdégua-

~

tion. kn fait d'etudes spiécifiques, la plus séricusc semble

0"

Gtre celle de Dunning qui conclui que les taux de profit en
ordre Q%pissant sont repartis pour la plupart au hasard en-
ey
L toadh D

tre pays]eéti pays & bas salaires. (24) Les séries que public

piriodiguement, par aillieurs, Survey of Current Business

[

constiluent en principe un échantillon valable puisqu'il s

agit des investissemonis directs amdricains & 1'étranger

’

veniilés par région, donc d'un capital particuliéremeni sen-
sible & 1'arbitrage interzone et dotd¢ d'upe certaine homo-
généité quant aux techniques comptables et les méithodes de
gestion. I1 comporte toutefois un biais énorme au piége du-
guel certains auteurs se sont laissés prendre, malgré les
mises en garde gui accompagnent dans la méme revue la publi-
cation de ces données, Il s'agit du cas des filiales pures
qui sont de simples agences, sans capital propre enregistré
(unincorporated affiliates). La rontabilité est déterminée
par rapport & la "position", clest-i-dire le solds débiteur
du compte courant de la filiale dans les livres de 1a mai-
son-mére, Comme ce compte est crédité de l'encours des cré-
ances sur tiers que la filiale envoie & l'encaissemsent a la
maison-meére, le dénominateur - fonds investi dans la filia-
le - est constamment sous-évalué par cette pratigue, alors
que le numérateur - le bénéfice - nfen ast pas affecté. I1
en résyilte des quotients exorbitants (voire indéfinis, s'il
se trouve que la "position" est négative), Comme ce genre

de filiales & 100% sont de 1lbin plus fréauentes dans les
pays sous-développés que dans 16s autres et se rencontrent
surtout dans le pétrole et dans les établissements du ter-
tiaire (banques, assurances etc.,), ces chiffres fous ont
fourni & certains auteurs des argumentis pour, d'une part
stigmatiser les "superbéndéfices" des compagnies pétroliéres,

dfautre part combattre 1'hypothése de la formation tendan-

(24) cf. "Studies in International Investment", G.Allen &
Unwin, Londres 1970, et "International Investment, sec-
lected readings, Harmondsworth, 1972,



cielle d'ur taux cde profiti mondial. (25}

“ar contre, si on les épure de ces biais, en e¢n retenant uni-
guement ceux de l'industrie manufacturiére, qui est le soul
secteur homogeéne se prétant & ce genrc de comparaison, les

chiffres du Survey devienncsnt éminemment significatifs,

Investissements directs américains dans l'inducirie

man:facturic¢re & 1'diranger.

Tzux ds profit paf région en %

] Amérique Autres pays
Annés Canada Furops latine sous-dével,
1967 8,2 8,6 7,2 10

8 S 9,9 10,7 10,2

9 9,9 12,6 11 11,9

70 741 12,1 1D,6 11,9

1 9,6 11,3 9,5 10,1

2 11,2 14,8 ' 11,3 11,3

3 13 17,9 12,4 17,6

4 14,3 13,9 13 17,9

5 11,6 10,4 14,4 11,5

6 12 13,1 11 12,5
Moyenne 10,6 12,5 11,1 12,5
arithm.

(Source: Calculés par nous-mémes sur les chiffres donnés par
Survey pf Current Business, aoit 1977, en rapportant
les bénéfices ajustés ("adjusted earnings") & la

moyenne, début et fin d'annéde, de la position|dé 1'in-
vestissemaent. Chock -valis™)

Abstraction faite du Canada qui pour des raisons historico-
géographiques représente un attrait particulier pour le capi-
tal américain et qui fait prime - au demeurant bien minime

pour les ordres de grandeur ﬂui sont les ndtres -, pour 1le

(25) Les autres biais comptables sont inhérents a la branchs
pétrole et notamment dans une période de bouleversement
des prix avec tous les problémes d'évaluation des stocks qui
en découlent. Ils tiennent dfautre part aux "prix de trans-
fort" qui, n'en déplaise aux pourfendeurs zélés des FMN, vont,
pour une fois, dans le sens opposé. Pour ce qui concerne les
agences do services, banques, assurances, voyages etc., le
biais provient du caracteére glissant du capital investi. Clest
pourquoi il faut les éliminer dans les calculs de ce genrg,



reste, les chiffres ci-dessus exprimeni une remarquable con-

vergence ,

La méme convergence est accusé¢e par les chiffres de la "Docu-
mentation I'rangaise" du 15.3.1971, pour la période immddiate-
ment anidérieure, 1060-1968, calculés aussi:sunr-les donndes

du Survey, bien cuc les pourceniages spunl 1égirement dif-
férents en iermes absolus, sans doute, a cause du mode de
calcul, la moyenne arithméiiqgue de la période éiant &% pour
le Canada, 10,8 % pour 1'Burope et $,3 % pour 1'Amérigue la-

tine,

Quant au rapport des investissements directs briltanniques,
(toutes branches, pétrole zxclu), calculé aussi sur la "posi-
tion", (book—value) de 1%investissement,les chiffres du
Deutsches Institut {lir Wirtschaftsforschung Wochenbericht
22/72, Berlin 1972, pour -la période 1961-1969, aboutissent

4 une moyenne de 10,49 pour 1'énsemble des pavs sous-dévelop-
pés contre 10% pour les autres, alors gque lc tablsau 37

de "Muttinational corporations in world develbpment; U.N.,
1973, pour la période 1965-1968, donne 9,8 % pour les pays

sous-développés et 9,3 % pour les autres,

Loin derriére ces dates, les calculs de P.Bairoch,(Révolu-
tion Industrielle et Sous-Développement, Paris 1963), pour
la période 1945-1948, confirment absolument cette mfme con-

vergence. (26)

(26) Les écarts éventuels sont inférieurs & la marge techni-

que d'erreur dans ce genre de calculs, et bien évidem-
ment sans commune mesure avec Jles €carts terrifiants bian
connus des salaires, dont voici uin échantillon:

Salaire moven mensuel dans l'industiris manufacturiére.

Inde 197k ¢ 28,30 U.S.A. 1974 ¢ 771,75
Mali 1974 g 39.- : Suisse 197k g 875.-
Egypte 1973 g 51.- Sudtde 1974 g 911,75

(Ann. Stat. des N.,U. 1976. Pour les pays ou seul le salairs
horaire est indiqué, celui-ci a été multiplié par 175)

Ces écarts sont en dega de la réalité pour plusieurs raisons
dont les principales sont que dans les pays sous-développés
le salaire industriel est loin au-dessus de la moyenne natio-
nale, et, d'autre part; que les avantages sociaux y sont moins
que proportionnels a la différence des smlaires monétaires,



3.

Termes marcihaonds et termes Tacioricle.

De notre dd¢finjition du "prix normal", i1l ressort qQque, a 1!
encontre de ceriaines interprdétations, 1'évoluiion séculai-
re - négative ou positive - des termes nets marchands de 1
échange (terms of Lrade), ne peut ni confirmer ni infirmer
la théorie de 1'Lchange Inégal, La seule variable pertinen-

te pour la problématique de cetie théorie clest les termes

factoriels doubles,

lLLes termes marchands ne font qu'edregistrer 1t'évolution
dans le temps d'une conjoncture; les termes Tactoriels met-—
tent en tumiére une structure indépendamment du temps.
Mettant en rapport des indices de prix, les premiers sont
relatifs et nfont de sens que par réfdérence a une annde de

base choisie. Mettant en rapport des quantités, les seconds

sont absolus,

Que les termes de 1'échange d'un ou plusieurs produits ou
pays se soient améliorés ou détériocrés de telle date & telle
date; cela ne nous fournit aucune infTormation quant a 1'éga-
1ité ou 1'inégalité de 1'échange, ou quant & son avantage

ou son désavantage pour 1l'un ou 1'autre des partenaires,
puisque,; d'une part rien dans ce simple fait historigue ne
nous autorise a penser que l1l'une ou l'autre de ces dates
correspond & une norme gquelconque,; et puisque, d'autre part,
nous ignorons 1'évolution des productivités respectives

au cours de la méme période. (27)

Lorsqgue de surcroit on discute sur les termes de 1'échange
par catégories de produits, la non-pertinence saute aux yeux,
puisque ce qui nous préoccuppe ce nfest pas le sort des pro-

duits en tant que tels mais celui de certains groupes de

(27) Comme 1'a trés bien remarqué M.Hollard (Essai sur 1!
Echange Inégal, thése (ronéo) Grénoble 1976), "une cho-

sa est de comparer les dépenses de travail échangdes & une

période donnde, une autre est de comparer 1'évolution dans

lo temps des guantités de produits échangés. L'échange inégal

n'‘est pas assimilable & 1'évolution dans le temps des termas

de 1'échanga .
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pave. Monirer, comme on Je fajit parfois, gne cans coyis
périodes les termos de ltéchanpge des produiils primaiyes ©f
sont amdliordés, non seulement ne conforie pas la gociring

t{raditionnelle, mais fournit au contraire indirectament un
présomption contre elle (c.a,d. contre le pouveir délermi-
nant de la demande), si, comme cfest le cas, ce procescucs
s'accompagne d'une détérioration paralleéle des termes de

¢change des pays sous- développés, puisque la demandc n'tartl -
tre pas les origines, en tant cue telles et inddépendummant
des produits, mais les produits, en tant que teis et I

damment des origines. (28)

(28) Ce phénoméne se refleéte aussi sur le plan de 1'empiric

comme évolution divergente des termes da l'échange deo
ceux parmi les produits primaires qui sont exportés par le¢
pavs développés et de ceux qui sont exportés par le rs
Monde. Ainsi la Charte dfalger f{aisait remarqguer: "Tandis
que depuis 1958 les prix moyens des produits primaires e
portes par les pays en voie de développement ont baissé do
7 ceux des produltQ primaires en provenance des pays dewe -
1oppes ont augmenté de 10%".

P, Bairoch (Dlafnostlc de 1%'évolution économigue du Tiers-
Monde 1900-68, Paris 1970, p. 167) remarqué aussi: "...si 2
on compare 1l'évolution des prix de certains produits, ayant

q/

une finzlité voisine mais une aire de production diffcrent
1'on constate une détérioration relative trés nette des prs
des produits originaires des pays du tiers-monde par Tappors
4 ceux des produits originaires des pays développés. Ainsi
le prix du sucre de betterave sfest accru, ou est ras
ble, alors gue le prix du sucre de canne a baissé.
iution pour les matiéres grasses: hausse du beurre, bais
des oldagineux; et pour les fruits: hausse trés fortc das
prix des fruits des climats temperes et hausse trés moddrd:
des prix des fruits tropicaux.
"Finalité voisine" —"aire de production différente, clesi
(exemple type gui nous permet d'isoler le facteur détermiy,
Visiblement, il se ilrouve o
les conditions spécifiques de la production en amont i non
pas|{l'aire des Tinalités et des forces du marché en aval.

&




P RGCJET B RECHERCHE

D'UNE KORME FACTORIPLIL DES PRIX MONDIAUX

11 ressort de l'analyse qui précede que 1le
"prix rémmnérateur” ne pout &tre autre chosc
gquiun réfdrant ¢'¢égalité dans les termes fac-
toriels doubles de 1'échange. La recherche
que nous proposons visera donc & doter ce
prix d'un contenu concret et d'en iirer une
me sure.

0-0~0-0 . .
B s Lo R H e

,

Bien que sans eguivoque sur le plan conceptuecl, la manipula-
tion des termes factoriels souléve des problémes complexes de
pondération, attendu que la proportion des dif{férents Tacteurs
par unité de valeur n'est pas la méme dans les deux paniers

de biens,; exportés et importés, Dans une premilre approxima-

tion, ces problémes peuvent &tre surmontés moyennant ceriai-

nes hypothéses simplificatrices,

On supposera que toutes les composantes du prix autres que le
salaire ont le méme codt unitaire partout. Elles pourront deés
lors 8tre traitées en bloc, guelles aue soient leurs propor-
tions réciproques, Cela nous permettrz de réduire a deux les
éléments a pondérer, les salaires d'une part, l'ensemble des

autres composantes d'autre part.

Pour ce qui concerne les inpydts matériels, en opérant ainsi,
nous ne sommes pas loin de la réalité, Certains de ces inputs,
achetés localement, cofitent probab-lement moins cher gque leur

prix mondial. Notre calcul défavorisera donc, de ce fait, guel-
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gue pev, Jeg pays souns-doeveloppés, MNais d’aques,ilmporlcs,

¢n colieroni plus cher, On peul donc considérer grosso modo

gutil v a compensation,.

11 reste les composanies de la valeur ajoutée dont les plus
importanies, & part le salaire, sont le profit, la rentie

foncieére et les impdbis indirecis.

Le taux de profiti est d¢ja supposé égal. Les impbdts indirectis
6t le taux de la rente fonciere varieni généralementi en rai-
son directe du développement socio-culturel et de l1Yurbani-
sation., Par conséquent, si, dans notre calcul du prix rému-
nérateur, nous tenons la rémunération de ces facteurs pour
égale, le biais éventuel sera dans le sens de la modéra-
tion. (29) S'agissant, pour ce gui nous préoccuppe, non pas
de grandeurs absolues, mais d'éléments de pondération, cette
approximation est acceptable. (30) Elle facilitera considé-
rablement le calcul, puisqu'elle permettira de n'utiliser qu'
une seule variable de pondération, le rapport sazlaires/prix,

et de rendre linéaire la fonction gui relie ces deux grandeurs.

En d!'autres termes, notre coeff{ficient de "normalisation" déri-
vera finalement de 1'décart entre un salaire théorique ("ré-

munérateur") et le salaire existant.

IT

Bien que, dans une perspective & trés long terme, on ne doi-

ve viser rien de mdins qu'une égalisation par le haut, néan-

(29) Pour les impbts indirects cela est certain puisgue méme
s .z )
a c¢galite de taux leur montant sera en dega de la norme
mondiale & cause de leur proportionalité avec les prix.

(30) Toutefois, si au cours de la recherche des cas particu-

liers apparaissaient ou une rémundration anormale de 1!
un ou l'autre de ces facteurs ferait dévier le prix dtune ma-
niére significative dans un sens ou dars l'autre, p.e. des
frais financiers (taux d!'intérét) usur.iers, ou des taxas a
l'exportation particulieérement lourdes etc., des corraectifs
ad-hoc pourraient &tre appliqudés,



moing, ce¢ salaire {hé¢orique ne peut pour le moment Cire,

. . oyt e ‘) ! o N , ’ .
dans incohdrencc, le toux actuel des payvs deoveloppes, puls-

£y -

gue le produit de rmliiplication de ce taux par le total
des actifs dans l'ensemble des pays o économie de marché

X . . . . N . .
vove donnerait une masse de salaires égale & plusieurs fois
lz somme mondiale des PIDB (aussi, par voie de consdguence,

un taux de profit nﬁgatif) Le salajire suédois ou ouest-al-

lemand est, pour J'snsemble de la planéte, un salaire tout

bonnement impossible, :

Ctest pourguoi notre salaire théorique sera la moyenne des

salaires nationaux existants.

I

Lfutilisation de cetie moyenne, en laissant la masse calaria-
le et partant le taux de prefit mondiaux inchangés, facili-
tera en outrse énormémgnt les calculs, rendant la fonction
salaire /prix indépendanto de 1'intensité différentielles

du capital dans 1les dif{érentes branches,
v

Cette moyenne devra toutefois étre ajustée en tenant compte,
a partir des études spécifiques qui existent dans ce domaine .
diun certain coefficient de ce qu'on pourrait appeler 1'effi-
cience du travail, clest-&-dire sa productivité "idoine',
toutas sutres choses étant égales. Il s'agit la de quelque
chose de pius que la notion "& outil égal®; clest le travail-

leur placé dans les mémes conditions technicues et de gestior

(31) T1 s'agit naturellement de productivité physique. Une
confusion naive se Tait parfois sur ce point entre la
productivité et la rentabilité. Ainsi M.B. Brown (The ILcono-
mics of Imperialism, Londres 197&) présente une série de
chiffres pour ddémontrer que si dans certains pays le salaire
est plusieurs fois supérieur a celui des autres, la valeur
ajoutée par travailleur 1'est tout autant. Il oublie tout
simplement que la "valeur ajoulée™ n'est autre choso......



Ln d'auires {termes, i1 fauvt Taire 1a distinction entire la
productivjié’imputab]e avix autres Jacieurs el celle qui ect
pyepre au Jacleur-iravail, Trés souvent la notion "produc-
1ivité du travail" est utilisde pour signifier les varia-
tions duv ratio produjt/travail, clest-ti-dire la produciion
d'une entreprisc divisée par la quaniité de travail emplové,
Cetie grandeur est fallacieuse, puisqu'elle dépend de 1z
technique utilisée 61 cellc-ci dépend elle-méine du taux

de salaires. D'autre part, unc technigue plus efficiente

esl géndralement une technique plus intensive en capital

et greve dés lors le prix d'un profit proportionnel., Le
gréver en plus d'un exceés de salaire pour la mfme raison
constituerait un double emploi, Ce qu'on retiendra par
conséquent, pour corriger le salaire théorique, ce n'lest

pas la différence entre les heures de travail agu'il faut
pour produire une tonne d'acier respectivemeni en Argentine
et au Japon, mais celle enire les heures de travail au

Japon et les heures de travail que mettrait le métallurgis-~
te argoentin moyen dans une usine équipée et organisée comme

la moyenne des usines japonaises.(32)

Ainsi définie, la productivité du travail accuse des dcarts
internationaux généralement minimes, Toutes les enquétes
concordent sur ce point. Le rapport de la United Tariff Com-
mission de 1970 trouve un écart maximm de 8%, alors que

1% AFL-CTO parle de quasi-identité, (33)

v

Un autre ajustement serait peut-&tre 1le bienvenu. Clest celui

quil tiendrait compte de ce que j'ai appelé, dans un autre

(31...) que; grosso modo, la somme des mlaires, des profits

et des taxes, I1 n'est donc pas étonnant, . . si une
de ses composantes est plus grande, que le total soit aussi
plus grand,

(32) er, C.F, Pratten, Labour Productivity Differentizls

within International Companies, Cambridge U.P. 1976

(33) cf. A. Michalet, Les FMN et la nouvelle D.I.T.,Paris
1975, P.25



contexte, des compositions organiques du iravail indpales

o

duns les diffeérentes branches,. L'application d'ure movenne

toutes catégories n'égalise pas vraiment le taux des sa-

laires puisque les différentes qualifications du travail

ne se combinent pas dans la méme proportion dans toutes les
’

branches. Toutefols,; vu sa complexité, cet ajustement pour-

raiit faire 1'objet d'un supplémeni optionnel de recherche.

Il est bien entendu que le "prix fémunérateur" que nous
rechercherons ne sera pas un Prix ou un étalon immédiate-
ment opéraioire mais une sorte de prix fantdme (shadow

. s s . s , . .
prlce) servant de critere dfarriere-plan aux négociations

a venir,

VIT

A pariir des données suivantes:

S ¢ ratio salaires/prix du produit a (exporté par le Ticrs

Monde ), pour un prix actuel donné, P,

W : taux moyen du salaire dans les pays du Tiers Monde ex-

portant le produit a,

ratio salaires/valeur totale des sxpoftations des pays

n

déevecloppes,
w, : taux moyen du salaire dans les pays développés

w 1 moyenne mondiale des taux de salaires,

et an écrivant Da popur wm/wa et Db pour wm/wb, le prix

rémunérateur du produit a, Pra’ peyt ftre formalisé comme
suit:
SaDa + 1—Sa
ra a SbDb + 1-S

b

Parmi les données ci-dessus, Wor Wy Yoo sont directement

calculables a partir des données statlistiques publiées et



n

ne soulévent pas des probliémes purticuljers, S, axigera

b
des calculs plus complexes 6t rendra, peut-&tre indvitableos
certaines exirapolations, mais finzlement il peut &ire €ta-
bli avec une approximaiion acceptable & partir des compta-
bilités nationales, des statistiques du BIT, ainsi quse de

celles des N,U., el de 1'OCDE au moyen d'une mise en corrd-

Jation ds leurs donndes,

Clest Sa seul qgui consilituera en fin de compte le véritable
objet de la recherche proposde. S'agissant de produits indi-
viduels, 11 faudrae nécessairement recourir & des sources
spécifiques guitte & recouper ensuite les résultats avec

des données puisées dans les comptabilités nationales 1&

ol cela sera possible. Ces sources spécifiques seront les

%('Lh: (ST

grands producteurs | représentatifs, les documents relatifs

éludes de cas existantes, les comptabilités de guelqgues = :

des administrations locales intéressdes, des difTérents
Fonds de compensation (Harketing Boards) et de Stabhilisa-
tion, ainsi qQue des organismes internationaux s'occupant
d'une maniére ou d'une autre du produit considdéré. Ce qu'on
cherchera & obtenir c'est la décomposition détaillée du

prix de revient,

VIII

On limitera la recherche aux produits suivants qgui couvrent

environ la moitié de la valeur totale des produits primaires
- .« } . . ’

exportés par le Tiers Monde: Arachides; Bauxite, Cacao, Café,

Phosphates, Sucre de camnne, Caoutchouc naturel, Cuivre, Etain.

Cela nous permettra, non seulement de fixer un "prix rémundé-
rateur" unitaire pour les produits les plus importants parmi
ceux qui risquent d'occuper les agendas des négociations in-
ternationales & venir, mais aussi, par extrapolation, de cal-
culser la Yvaleur implicite" globale de l'ensemble des exporta—
tions du Tiers Monde et, par différence, évaluer le montant

du transfert unilatdéral courant de richesses vers les pays



Une atilention particuliére doit &tre faite pour des pro-
duits agricoles provenant a la fTois d'entreprises capita-
listes (planiaiions) ou les mmlaires sont explicities et dec
petites exploitations Tamiliales ot les salaires ne sont
gu'implicites. Ctest le cas P.e. du cafd, du cacao, du colol.
des oléagineux, Dans la plupart de ces cas, les inpouts ma-
tériels chez les producteurs individuels sont négligecblcs
et la valeur de la terre nulle. (35) En outre, treés souvent,
le prix de ramassage (payé au paysan) est fixé & 1'avance
par l'Administration. Si toutes ces conditions sont réunies,
le calcul sera simplifié, puisgue le prix payé au paysan
n'est qu'un salaire déguisé, (I1 est d'ailleurs calcuié

par 1l'Administration généralement par référence aux normece
locales des sa]aires). Dans les autres cas, il faudra re-

courir a des recherches et des calculs complémentaires.

Une dernieére difficulté, mais Pas la moindre, sera rencon-
trée lorsqu'il s'agira de ventilor les différents coftis

qul forment la différence entre 1le prix revenant au premicr
producteur et le prix F.0.B, et qui couvrent les différenis
stades d'élaboration, de conditionnement et de transport in-
térieur du produit jusqu'a sa forme finale et 1le port dlem-

barguement.

Pour terminer, il ne faut Pas perdre de vue que le "prix ré-
munérateur” que nous aurons ainsi détabli ne vaudra gque pour
@

un niveau donné des prix des marchandises importées et laissc

par conséquent ouverte la question de 1'indexation.

(34) s.Latouche a été 1e premier a attirer 1'attention sur
1'utilité dfune évaluation directe de la perte du Tiers Mondr
par rapport & un mlaire théorique, cf. "Transferts de Pluc-
Value @t Bchange Inégal", Revue Tiers Monde,avr.—juin 1977 .

(35) Cette circonstance renvoie & la question de la perte cu
Tiers MNonde provenant de la sous-évaluation de la rente en
pPlus de celle des salaires, dont nous avons parlé au début
de cet exposé,
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